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Stellantis
riorganizza

la rete dei
concessionari

Filomena Greco —apag. 17

Auto, Gruppo Stellantis azzera
i contratti con i rivenditori

Industria

Lanuovarete di vendita
sara operativa dal 2023,
con economie di scala

Il gruppo: costruiremo
un network sostenibile
d’intesa con i concessionari

Filomena Greco
Torino

Unarivoluzione della rete dei dealer
in Europa, annunciata dai vertici di
Stellantis agli operatori della rete
commerciale edistributiva, concon-
testuale risoluzione dei contratti in
essere. Si apre dunque una fase di
progettazione diun nuovomodello di
distribuzione che prende le mosse
dallastruttura industriale di Stellan-
tis, nata dalla fusione di Fca e Psa, e
dallavolonta divalorizzare tuttie14 i
brand, comeribaditodal ceo Tavares
nell'ultima call. Unoscossoneallarete
divendita europea, per certiversico-
munque attesa dagli operatori, con
buona pace delle raccomandazioni
del presidente francese Macron sulla
tutela di tuttii contratti, all'indomani
dellafusione. Restaesclusadaquesta
operazione soltanto Maserati, brand
lusso del Gruppo.

MNuovareteal 2023

Letappe del percorsosono state defi-
nite: risoluzione dei contratti dal 31
maggio prossimo, con preavviso di
dueanni, e sviluppo diun modellodi
distribuzione multimarca che sara
operativo dal mese di giugno del
2023. L’obiettivo, fanno sapere da
Stellantis, & quello di costruire un
modello di distribuzione sostenibile,
dinamico, snello ed efficiente. Sul
progettonon¢’éancoraunaletteradi
intenti, come chiarisce direttamente
Cecra, I'associazioneacuiaderisco-
noirivenditori europeidi automobi-
li. «Irappresentantidelle organizza-
zionidi concessionari verranno con-
tattati - scrivono - e saranno coin-
volti attivamente nello sviluppo di
futuri piani e strategie di vendita».
Un capitolo tutto da scrivere, dun-
que, che creaqualche preoccupazio-
ne tra gli operatori per le eventuali
razionalizzazioni dellarete, soprat-
tuttotraltaliae Francia, Se Fca, dopo
P'acquisizione di Jeep e dei marchi
americani, aveva gia dato unaimpo-
stazione plurimarca allarete dicon-
cessionari, il processoincasaPsaera
invece ancoraincorso, all'indomani
dell’acquisizione dellatedesca Opel.
Undiversoapproccio che emerge dai
dati sui mandati stimati daFederau-
to:sonocirca18o quelliriconosciuti
daFcamentre sono compresitraigo
eilooimandatirispettivamente per
Peugeot, Citroen ed Opel.

La strategia

Per certi versi, dunque, si tratta di
unadiretta conseguenza del proces-
sodifusionetraidue gruppi, condue

retididistribuzione completamente
diverse che ora vanno uniformate
sottoil cappello Stellantis. Allo stesso
tempo, I'iniziativa che resetta com-
pletamentelarete dei dealer in Euro-
parispondeaquellaesigenzadifare
economie di scala postain primopia-
no da Carlos Tavares. Perarrivarea
quotas miliardi come promessodal
ceo si deve lavorare su pill fronti:
quelloindustriale, acominciare dalla
rete produttiva, 'ambito finanziario
finoallarete di distribuzione dell'in-
tera gamma Stellantis. Realta che
contasul 40% del mercatoin Italia -
primoplayer - e suoltreil 20% in Eu-
ropa - secondi dopo Volkswagen —
stando agliultimi dati sulle immatri-
colazioni nelle due aree.
«L’iniziativa — sottolinea Carlo Al-
berto Jura, vice presidente di Fede-
rauto - generaun po’ diansia special-
mente perleaziende meno struttura-
te.Inognicasositrattadiunaevolu-
zione necessaria, fondamentale per
razionalizzazionelarete e adeguarsi
auna serie dinuove istanze. Le con-
cessionarierestano unpresidio terri-
toriale importante destinato a cam-
biare il proprio business model,
aprendosisempre dipilial tema della
mobilita in generale e dei servizi».

Htrend

Larete deidealerinltaliaarrivagiada
una fasediforte consolidamentoeri-
duzione dei puntivendita, passatida
2700 realtanel 2007a1.330nel 2019,
con una ulteriore contrazione nel
2020 dovutaalle difficolta economi-
chelegate alla pandemia, situazione
che ha portato ad una riduzione del
25%inmediadei ricavil’anno scorso.
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Jeep. Uno dei marchi del gruppo Stellantis
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